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新闻稿 

 

德国哥廷根，2022年10月19日 

赛多利斯面对挑战持续稳步增长 

 2022年前九个月的业绩一览：按固定汇率计算，销售收入增长16.6%，基本息税折旧摊销前利润增

长21.4%，基本息税折旧摊销前利润率达33.8%  

 两大业务板块均实现两位数增长；生物工艺解决方案业务的需求如期快速回归常态化 

 整体市场格局体以创新和强劲的增长动力为特点 

 2022年业绩展望：销售收入增长率预计达到迄今为止预期的15-19%的偏下半部分，基本息税折旧

摊销前利润率预计如期实现约34% 

 目前全球政治和经济形势所导致的不确定性仍然很高 

2022年前九个月，生命科学集团赛多利斯的两个板块均实现两位数的销售收入和利润增长，并细化了其当

前财政年度的业绩展望。  

“在前九个月，尽管形势严峻，赛多利斯依然实现了显著增长。两大板块均录得两位数的销售收入增长，

尽管成本和货币方面出现不利趋势，但利润率仍然非常喜人。实验室板块发展非常迅猛，生物分析业务表

现尤为亮眼。生物工艺业务实现显著的销售收入增长，与此同时，继两年来受到疫情的特殊影响后，产品

需求如期快速回归常态化。我们完成了对Albumedix的收购，以此扩大了该业务板块的产品组合，为创新

生物制药新增了一个重要组成部分，尤其针对细胞疗法、病毒疗法和疫苗等相关领域。我们现在细化的是

2022年基于目前预测期间的全年展望，但全球政治和经济不确定性仍然很高，”执行董事会主席兼首席执

行官Joachim Kreuzburg表示。 

集团业务发展1 

在前九个月，按固定汇率计算，集团销售收入同比增长16.6%（据报告：+23.2%），达到31.13亿欧元。此表

现受两个板块有机增长驱动，而收购2如期贡献近2%。三大业务区域，即EMEA3、美洲和亚太地区，均录

得显著增长，其中美洲区域增长最为强劲。中国因疫情导致的限制措施以及俄罗斯的业务受限在一定程度

上抑制了增长。 
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继上一年因疫情而取得异常强劲的增长之后，前九个月的订单总额如期下降至31.21亿欧元（按固定汇率计

算：-9.5%，据报告：-5.0%）。2021年前九个月，疫苗生产商的需求高企，还有一些客户改变了订购模式

（订单量更大且下单时间比平时更为提前），因此生物工艺解决方案板块尤其受到影响。 

前九个月的基础息税折旧摊销前利润上涨了21.4%，达到10.51亿欧元。对应的利润率达到33.8%，接近上年

同期的高水平(34.3%)。这一发展形势得益于销售收入增长带来的规模经济效应，但受到汇率波动的稀释，

负面影响因素还包括计划中的新员工招聘以及其他常态化成本的上升。采购方和客户方的价格因素很大程

度上互相弥补。 

相关净利润达到5.01亿欧元，相比2021年前九个月大幅上扬23.1%。普通股每股基本收益为7.32欧元（上年

同期：5.94欧元），优先股每股基本收益为7.33欧元（上年同期：5.95欧元）。  

主要财务指标 

赛多利斯集团持续拥有非常稳健的资产负债表和财务基础。截至2022年9月30日，权益比率处于较为坚实

的水平，达到35.4%（2021年12月31日：30.2%），即使2022年9月底赛多利斯完成了对Albumedix的收

购。截至报告日的净负债与基本息税折旧摊销前利润的比率为1.7，2021年底为1.5。投资活动产生的现金流

为-3.62亿欧元，而2021年前九个月为-2.54亿欧元。资本支出(CAPEX)与销售收入的比率达到11.3%（上年

同期为：9.6%）。 

员工人数增长 

截至2022年9月30日，赛多利斯在全球共计雇用16,038名员工，较上年末增加了2,206名。继今年前六个月

显著扩员后，2022年下半年起的新进员工增速将按计划大幅放缓。 

生物工艺解决方案板块的业务发展 

生物工艺解决方案板块为生物制药和疫苗制造提供多种创新技术，今年前九个月的销售收入达到24.71亿欧

元。这意味着按固定汇率计算，同比增长了17.7%（据报告：+24.3%），其中包括来自收购的非有机增长贡

献约为2%。所有业务领域均录得两位数的增长，新冠相关业务相比去年同期显著下滑。  

继上一年因疫情取得异常强劲的增长之后，前九个月的订单总额如期下降至24.52亿欧元（按固定汇率计

算：-14.4%，据报告：-10.3%）。2021年前九个月受到了疫苗生产商需求高企和一些客户改变订购模式

（订单量更大且下单时间比平时更为提前）的影响。 

该板块的基本息税折旧摊销前利润增长了21.7%，达到8.81亿欧元。尽管存在负面的货币影响和计划的成本

增加，但得益于规模经济的积极影响，利润率达到35.7%，与上一年的高水平几乎持平(36.5%)。 

实验室产品与服务板块的业务发展 
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专注于生命科学研究和药物研发的实验室产品与服务板块在前九个月的销售收入增长迅猛，按固定汇率计

算，攀升了12.5%（据报告：+19.0%），达到6.42亿欧元。其中近1%源于非有机增长。生物分析产品领域的

扩张尤为强劲。该业务板块订单总额的增幅甚至超过了销售收入，按固定汇率计算，达到14.6%（据报告：

+21.0%），达到6.69亿欧元。 

该板块的基本息税折旧摊销前利润上涨了19.8%，达到1.7亿欧元，相应利润率增长了26.5%（去年同期：

26.3%）。健康的产品组合和规模经济效应弥补了负面的货币波动和计划中成本上升带来的影响。 

2022财年业绩展望详细说明 

基于前九个月的结果，管理层细化了基于目前预测期间的当年业务展望。整体销售收入增长率预计达到迄

今为止预测的15-19%的偏下半部分，其中收购业务带来的非有机增长预计贡献约2%。就盈利能力而言，赛

多利斯的基本息税折旧摊销前利润率仍预计达到约34%。  

对于生物工艺解决方案板块，集团预计其销售收入增长率预计处于目前预测约17-21%的偏下半部分。其中

包括收购业务贡献约2%。该板块的基本息税折旧摊销前利润率预计仍约为36%。实验室产品与服务板块的

收入增长预计处于2022年目前预测约6-10%的偏上半部分，其中约1%来自收购带来的非有机增长贡献。此

板块的基本息税折旧摊销前利润率预计仍约为26%。 

完成对Albumedix的收购后，目前年末资本支出比率预计约为14%，净负债与基本息税折旧摊销前利润比率

约为1.6（此前约为1.1）。预测内容不包括潜在进一步收购。 

与往年一样，所有预测均基于固定汇率。此外，管理层亦指出，在过去几年间，生命科学和生物制药领域

的变动性和波动性持续上升，而新冠疫情则进一步加剧了这种趋势。此外，此类预测假设地缘政治和全球

经济形势、供应链、通货膨胀和能源供应不会进一步恶化，并且不会出现新冠疫情相关新限制。因此，与

往常相比，目前预测的不确定性更高。  

1 赛多利斯已发布国际会计准则未定义的替代业绩指标。确定这些指标旨在提高业绩跨期间及同行业的可比性。  

 订单总额：在相应报告期内签订合同及预订的所有客户订单  

 基本息税折旧摊销前利润：扣除利息、税费、折旧和摊销前的收益，并根据非经常性项目予以调整  

 相关净利润：扣除非控制性权益后的当期利润，并根据非经常性项目、非现金摊销以及标准财务结果和标准税率予以调整  

 净负债与基本息税折旧摊销前利润比率：过去12个月净负债和基本息税折旧摊销前利润的商，包括本期收购导致的预计金额 

2 收购CellGenix、Xell、诺华赛色谱部门和ALS Automated Lab Solutions 

3 EMEA = 欧洲、中东、非洲(Europe, Middle East, Africa)  

本新闻稿包含关于赛多利斯集团未来发展的前瞻性声明。前瞻性声明受已知和未知风险、不确定性和其他因素的影响，这些因素可能

导致实际结果与此类声明所明示或暗示的结果存在重大差异。对于根据新信息或未来事件更新此类声明，赛多利斯不承担任何责任。 
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电话会议  

Sartorius AG执行董事会主席兼首席执行官Joachim Kreuzburg和执行董事会成员兼首席财务官Rainer 

Lehmann将于2022年10月19日下午3:30（中欧夏令时间）通过盈收电话会议与分析师及投资人讨论公司业

绩。您可以通过以下链接进行注册：  

https://media.choruscall.eu/mediaframe/webcast.html?webcastid=z5CKkF4u 

 

更多信息 

https://www.sartorius.com/en/company/newsroom 

 

财务日历 

2023年1月26日 公布初步数据（2022年1月至12月） 

2023年4月20日 公布第一季度数据（2023年1月至3月） 

2023年7月21日 公布上半年数据（2023年1月至6月） 

2023年10月19日 公布九个月数据（2023年1月至9月） 

 

https://media.choruscall.eu/mediaframe/webcast.html?webcastid=z5CKkF4u
https://www.sartorius.com/en/company/newsroom
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2022年前九个月的关键数据  

 赛多利斯集团 生物工艺解决方案 实验室产品与服务 

单位：百万欧元 

（除非另有说明） 

2022年

9个月 
2021年

9个月1 
Δ (%)

（据报告） 
Δ (%) 

cc2 
2022年

9个月 
2021年

9个月1 
Δ (%)

（据报告） 
Δ (%) 

cc2 
2022年

9个月 
2021年

9个月1 
Δ (%)

（据报告） 

Δ 
(%) 

cc2 

订单总额和销售收入 

订单总额 3,121.1 3,286.2 -5.0 -9.5 2,451.8 2,733.0 -10.3 -14.4 669.4 553.2 21.0 14.6 

销售收入 3,112.9 2,526.9 23.2 16.6 2,470.9 1,987.4 24.3 17.7 642.1 539.4 19.0 12.5 

 EMEA3 1,157.9 1,038.8 11.5 10.4 943.3 829.6 13.7 12.7 214.7 209.2 2.6 1.4 

 美洲3 1,130.1 825.4 36.9 22.5 896.8 654.1 37.1 22.7 233.3 171.3 36.2 21.8 

 亚太地区3 824.9 662.7 24.5 18.7 630.8 503.8 25.2 19.2 194.1 158.9 22.1 16.9 

收益 

息税折旧摊销前 

利润4 
1,051.5 866.4 21.4  881.5 724.4 21.7  170.0 141.9 19.8  

息税折旧及摊销前利

润率4(%) 
33.8 34.3   35.7 36.5   26.5 26.3   

相关净利润5 501.2 407.0 23.1          

净利润6 525.7 307.8 70.8          

每股财务数据 

普通股 

每股收益5（欧元） 
7.32 5.94 23.2 

        
 

优先股 

每股收益5（欧元） 
7.33 5.95 23.1 

        
 

 

1 由于BIA Separations的收购价格分配最终确定，因此对上一年的数据进行重述 

2 固定汇率，缩写为“cc” 

3 根据客户地点 

4 相关/基本息税折旧摊销前利润：扣除利息、税费、折旧和摊销前的收益，并根据非经常性项目予以调整 

5 扣除非控制性权益后，根据非经常性项目、非现金摊销以及标准财务结果和标准税率予以调整 

6 扣除非控制性权益后 
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关于赛多利斯 

赛多利斯集团是生命科学研究和生物制药行业的领先国际合作伙伴。该集团的实验室产品与服务板块利用

创新型实验室仪器和耗材，致力于满足制药和生物制药公司以及学术研究机构旗下研究和质量控制实验室

的需求。生物工艺解决方案板块推出了广泛的产品组合，专注于一次性解决方案，帮助客户安全高效地制

造生物技术药物和疫苗。公司正以平均每年两位数的速度增长，并通过收购互补性技术定期扩大其产品组

合。2021财年，公司的销售收入约为34.5亿欧元。2021年底，集团约设有60个生产和销售基地，共有约

14,000名员工为全球客户服务。 

 

 

联系人 

Petra Kirchhoff 

企业宣传与投资者关系负责人 

+49-551-308-1686 

petra.kirchhoff@sartorius.com 

 

 

 


